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Fábrica da Caoa Montadora comemora 16 anos de existência 
e a produção de 400 mil veículos

Fiat Strada foi o veículo mais vendido do País,
com 8.501 unidades emplacadas.

CAOA MontadoraFiat é líder em vendas
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CRM +
WHATSAPP
O Revenda Mais agora tem
integração com a API Oficial
do WhatsApp no CRM para
facilitar ainda mais o dia a dia
da sua loja!

Aponte a câmera do seu
celular para o QR Code e

saiba mais!

MÓDULO DE 
VISTORIA
Formalização segura na
entrada e saída de veículos
da sua loja.

Aponte a câmera do seu
celular para o QR Code e

saiba mais!

RevendaMais

RevendaMais

Sistema para lojas de veículos

A sua loja de veículos na
palma da sua mão!

O Revenda Mais é um sistema para revenda de veículos 100% online desenvolvido para
facilitar o dia a dia das lojas de carros, motos e caminhões.
Já são mais de 4.000 clientes ativos em todo o Brasil e mais de 18 anos criando soluções
para lojas de veículos que ajudam a economizar tempo e principalmente dinheiro.

www.revendamais.com.br
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Conectados para te
ajudar  Comprar e Vender!

Toda a veracidade dos artigos assinados são de 
responsabilidades de seus autores.
O Jornal WSN NEWS digital, pede total atenção 
para o comprador na hora de fechar negócio, 
sempre as vistas de testemunhas e lugares seguros 
e de preferência com pagamento via transferência 
bancária, obviamente depois de checar todas as 
informações de quem está vendendo o carro. 
Aqui no WebSeminovos trabalhamos com toda a 
atenção para te ajudar fazer uma ótima compra e 
ótima venda!

Importados mantêm crescimento no acumulado do quadrimestreImportados mantêm crescimento no acumulado do quadrimestre

Triumph anuncia ofertas para o mês de maioTriumph anuncia ofertas para o mês de maio

Vendas de veículos usados chega a 4.4 milhões no quadrimestreVendas de veículos usados chega a 4.4 milhões no quadrimestre
A FENAUTO divulgou seu relatório 
sobre o resultado das vendas de veí-
culos seminovos e usados no mês de 
abril. Segundo o estudo, o total de ven-
das acumuladas neste ano é superior 
em 18,8% ao mesmo período do ano 
passado, já tendo alcançado a marca de 
4.401.580 unidades.
O relatório mostra, também, que a 
comparação entre abril deste ano, com 
abril de 2022, também foi positiva em 
10,7%. Foram vendidos, no mês passa-
do, 1.039.256 unidades, destacando-se 
o GOL, o FIAT Uno e o FIAT Palio 
como os mais procurados pelos consu-
midores nesse período.

“Considerando o número de dias úteis 
em abril (apenas 18 contra 23 dias em 
março), o que ocasionou uma queda de 
-20,7% em termos absolutos, ou seja, 
unidades vendidas, podemos conside-
rar que o resultado foi razoável. Como 
já antecipamos em nossas análises an-
teriores, aparentemente entramos num 
processo de estabilidade que, depen-
dendo do desempenho da economia, 
pode se manter ao longo do ano”, ana-
lisa Enilson Sales, presidente da FE-
NAUTO. “Continuaremos a manter 
nossa atenção aos índices de confiança 
dos consumidores”, finaliza.

No mês de maio, a Triumph está com 
oportunidades para quem quer com-
prar ou trocar sua motocicleta com 
vantagens exclusivas para as motos: 
Tiger 1200, Tiger 900 e Tiger Sport 
660. Na compra dos modelos Tiger 
1200 e Tiger 900, o cliente ganha 
um bônus na hora da compra. A Ti-
ger 1200 tem taxa 0% e bonificação 
de R＄ 6.000,00 ou malas laterais, já 
a Tiger 900 o valor é de R＄ 5.000,00 
ou malas laterais. Na Tiger Sport 660 
(R＄56.990,00), os interessados po-
dem adquirir a motocicleta multipre-
miada com malas gratuitas, entrada a 
partir de R＄1.000, além de bonifica-
ção no valor de R＄ 1.200,00.

As onze marcas filiadas à Abeifa – Associação 
Brasileira das Empresas Importadoras e Fabri-
cantes de Veículos Automotores, com licen-
ciamento de 14.860 unidades, das quais 9.942 
importadas e 4.918 veículos de produção na-
cional, anotaram no primeiro quadrimestre do 
ano queda em suas vendas de 23% ante igual 
período de 2022, quando foram comercializa-
das 19.304 unidades.
Na importação, as 9.942 unidades vendidas sig-
nificaram alta de 83,9% ante as 5.405 unidades 
dos primeiros quatro meses de 2022; enquanto 
na produção nacional – com 4.918 unidades – a 
queda de vendas foi de 64,6% ante as 13.899 uni-
dades do primeiro quadrimestre do ano passado.
Ao considerar o desempenho de vendas do 
mês de abril, veículos importados – com li-

cenciamento de 2.316 unidades – absorveram 
queda de 26,5% ante março último , mas man-
teve alta de 54,5% se comparados ao mês de 
abril de 2022, quando foram anotadas 1.500 
unidades licenciadas.
A produção nacional das associadas à Abeifa, 
por sua vez, emplacaram – em abril – 1.398 uni-
dades, 6,6% menos em relação a março último 
(1.496 unidades), e queda expressiva de 60,4% 
ante março do ano passado (3.533 unidades). 
Somadas as unidades importadas e as nacionais, 
com total de 3.714 veículos em abril, as asso-
ciadas à Abeifa registram percentual negativo 
de 20,1% em relação ao mês anterior, quando 
foram emplacadas 4.646 unidades e queda de 
26,2% ante igual período de 2022, quando foram 
vendidas 5.033 unidades.
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Mercado

A Ford informou que as 
primeiras unidades da 
F-150 chegaram ao Bra-

sil e começarão a ser entregues 
nas próximas semanas para os 
clientes que adquiriram a pica-
pe na pré-venda. O programa de 
venda antecipada, realizado em 
fevereiro, foi um sucesso, com 
as 500 unidades disponíveis es-
gotando-se em tempo recorde. 
O modelo foi oferecido inicial-
mente para clientes da marca, 
em uma ação de relacionamento, 
e depois para todo o público.
“A programação de entrega da 
F-150 para os clientes na pré-
-venda era de 90 a 120 dias. Esse 
prazo está mantido e, em muitos 
casos, pode até ser antecipado”, 
diz Dennis Rossini, gerente de 
Marketing de Produto da Ford.
Segundo ele, as primeiras uni-

Ford anuncia a chegada das Ford anuncia a chegada das 
primeiras F-150 ao paísprimeiras F-150 ao país

   As primeiras unidades da picape já desembarcaram no Brasil e começarão a ser
entregues aos clientes nas próximas semanas 

Da Redação

Chegaram 500 unidades que estão esgotando as vendas em tempo recorde
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dades do veículo serão despa-
chadas para as concessionárias 
assim que o processo de docu-
mentação estiver concluído e no-
vos desembarques estão progra-
mados para os próximos meses. 
As vendas da F-150 agora são 
realizadas diretamente nas con-
cessionárias da Ford em todo o 
Brasil, com prazo de entrega in-
formado no momento da reserva.
“Sabemos que os clientes estão 
ansiosos para receber a sua pica-
pe e reafirmamos nosso compro-
misso para que eles possam ter 
a posse do veículo o mais breve 
possível”, completa o executivo.

Ícone global

Picape mais famosa do mundo, a 
F-150 é líder de vendas nos Es-
tados Unidos há 46 anos conse-
cutivos. Ela chega ao Brasil em 
duas versões: a esportiva Lariat, 
com itens de acabamento exter-
no escurecido, e a topo de linha 
Platinum, de luxo, com elemen-
tos cromados. Ambas são equi-
padas com carroceria de alumí-
nio ultrarresistente, o motor V8 
5.0 mais potente da categoria, 
com 405 cv, e transmissão auto-
mática de 10 marchas, além de 
pacote off-road completo com 
tração 4x4, bloqueio eletrônico 
do diferencial e oito modos de 
condução.
O ícone vem também com tec-
nologias avançadas de assistên-
cia ao motorista, oito airbags, 
teto solar panorâmico, painel 
digital de 12 polegadas, ajuste 
elétrico com memória dos ban-
cos, volante e pedais e sistema 
multimídia e de conectividade 
SYNC 4 de nova geração. Entre 
outros itens exclusivos, conta 
ainda com sistemas de ilumina-
ção e câmeras externas 360º.
A caçamba de 1.370 litros é do-
tada de tampa com acionamento 

elétrico, escada de acesso, ilu-
minação em LED, tomada de 
110 V e revestimento protetor 

especial. A F-150 também é ca-
paz de rebocar 3.515 kg e já vem 
com preparação para engate, 

controle de freio e de oscilação 
de reboque, além de assistente 
de manobras.
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Mercado

Novo HB20 tem câmbio automático Novo HB20 tem câmbio automático 
grátis no mês de maiográtis no mês de maio

Condição comercial especial é válida para modelo HB20 Comfort 1.0 T-GDi AT, que passa a ter 
preço promocional de R$ 96.490, mesmo valor da respectiva versão manual

Da Redação

A Hyundai lança nesta se-
mana campanha nacional 
de varejo que tem como 

grande destaque a oferta de 
câmbio automático grátis para 
o Novo HB20 Comfort 1.0 T-G-
Di. Com a iniciativa, o modelo 
será comercializado abaixo dos 
R$ 100 mil, pelo mesmo preço 
da respectiva versão manual: R$ 
96.490. A oferta é válida até 31 
de maio nas mais de 230 conces-
sionárias da marca distribuídas 
por todo o Brasil.
“No Novo HB20, a combinação 
de motor e câmbio automático 
proporciona a melhor experiên-
cia de condução, aproveitando 
ainda mais todas as inovações 
de tecnologia e segurança intro-
duzidas com a recente renovação 
da linha”, afirma Angel Marti-
nez, vice-presidente comercial 

da Hyundai Motor Brasil. “Tam-
bém é importante ressaltar que 
modelos com câmbio automático 
possuem maior valor de reven-
da. Levantamentos em sites de 
vendas de carros apontam uma 
valorização de até 20% na com-
paração do veículo com câmbio 
automático e o mesmo modelo 
na versão com câmbio manual”.
Outra vantagem do câmbio au-
tomático é o maior conforto na 
condução, uma vez que não é 
necessário o acionamento do pe-
dal de embreagem e da alavanca 
de câmbio para a mudança das 
marchas.
O Novo Hyundai HB20 Comfort 
Turbo Automático é equipado 
com motor turbo de injeção di-
reta e conta com interior tecnoló-
gico com painel de instrumentos 
digital LCD de 3.5 polegadas e 
central multimídia ergonômica 
multifuncional com tela de 8.0 
polegadas colorida sensível ao 
toque. Há conectividade sem fio 
com smartphone por meio do 
Apple Carplay ou Google An-

droid Auto e conexão Bluetoo-
th® com streaming de áudio.
A conveniência ao motorista e 
passageiros é oferecida com co-
mandos de voz e áudio no volan-
te, painel de instrumentos com-
pleto, além de entradas de USB 
tipo A e tipo C para carregamen-
to rápido de celulares. Apoios 
de cabeça reguláveis para moto-
rista e passageiros completam o 
pacote.
Por fim, o design do Novo Hyun-
dai HB20 é ainda mais valoriza-
do com rodas de 16 polegadas 
com acabamento diamantado, 
faróis com função DRL, retro-
visores elétricos e maçanetas na 
cor da carroceria. E, para maior 
segurança, todos os modelos 
vêm equipados com seis airbags 
e fixação ISOFIX para cadeiri-
nha de bebê, entre outros itens 
de série, e a garantia de cinco 
anos Hyundai.
Além da promoção do câmbio 
automático grátis para o HB20 
Comfort Turbo, outras condições 
comerciais especiais estarão dis-

poníveis durante todo o mês de 
maio para os interessados em 
adquirir veículos Hyundai zero-
-quilômetro. Para o HB20 Com-
fort 1.0 com câmbio manual, 
seja na carroceria hatch ou sedã, 
a valorização do usado incluído 
na troca pode chegar a R$ 5.000. 
Já na linha CRETA, os destaques 
são as configurações Comfort 
e Limited, cujo bônus na troca 
pode ser de até R$ 4.500. E para 
o CRETA Action, a valorização 
na troca é de até R$ 1.500.
Para as compras por financia-
mento, diversos modelos terão 
taxa de 0% este mês, para planos 
de 10 ou 12 parcelas, conforme 
o caso, pagando 60% de entrada. 
Para planos mais longos, de 48 
parcelas por exemplo, a taxa es-
pecial será de 0,99% para mode-
los como o Creta Platinum com 
teto solar panorâmico.
A lista completa de concessio-
nárias e demais detalhes da pro-
moção comercial para o mês de 
maio podem ser consultados no 
site: www.hyundai.com.br.
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Fiat garante uma picape como veículo Fiat garante uma picape como veículo 
mais vendido do Brasil pela 17ª vez e mais vendido do Brasil pela 17ª vez e 

mantém liderança do mercadomantém liderança do mercado

Da Redação

Marca também repete o 
excelente desempenho 
no acumulado do ano. 

Cronos cresceu 22% em relação 
ao mês anterior. Scudo garantiu 
40,7% de participação de mer-
cado em sua categoria, chegando 
ao quinto mês consecutivo como 
líder em D-Vans. Mobi, que foi o 
nono veículo mais vendido, permi-
tiu que a Fiat ocupasse a liderança 
entre os A-Hatches em abril com 
52,7% de market share
O mês de abril terminou com a 
Fiat no topo do mercado brasileiro 
mais uma vez. No total, a marca 
conquistou 22% de market share 
e emplacou 33.406 mil veículos, 
mais de 9 mil unidades à frente da 
segunda colocada. A Fiat também 
é líder nos segmentos de hatches, 
picapes e vans. Além disso, em 
mais um mês, pela 17ª vez, a Fiat 
Strada foi o veículo mais vendido 
do País, com 8.501 unidades em-
placadas.

“Já estamos na liderança do mer-
cado brasileiro há mais de dois 
anos, o que mostra o sucesso que 
obtivemos com o novo reposicio-
namento da marca. Esta nova fase 
começou em 2020, com o lança-
mento da Strada totalmente repa-
ginada, modelo que hoje se consa-
gra como o veículo mais vendido 
do Brasil. A picape, o Pulse, o Scu-
do, o Fastback e o Novo Ducato, 
importantes modelos da Fiat que 
chegaram ao mercado nos últimos 
anos, representam cerca de me-
tade dos emplacamentos da mar-
ca, o que mostra a força do novo 
portfólio”, afirma Herlander Zola, 
vice-presidente sênior da Fiat e da 
Abarth na América do Sul.
E não tem como falar de picapes 
sem citar a Fiat, que é a grande 
protagonista do segmento. Mesmo 
com o mercado cada vez mais com-
petitivo, a marca segue liderando a 
categoria com resultados expressi-
vos. Em abril, conquistou 39,3% 
de market share e uma dobradinha 
no pódio, com Strada em primeiro 
e a Toro em segundo. Inclusive a 
SUP da Fiat é líder no segmento 
de C-picapes com 46,1% de fatia 
da categoria.
Referência no mercado de utilitá-

rios, a Fiat obteve 38,1% da fatia 
do segmento de vans. Inclusive, 
neste mês a marca lançou o Novo 
Ducato, modelo que ganhou mais 
performance, custo-benefício e 
produtividade. Importante dizer 
que o Scudo está na liderança do 
segmento de D-Vans pelo quinto 
mês consecutivo desde o seu lan-
çamento e obteve 40,7% de parti-
cipação de mercado em sua cate-
goria em abril. 
Já em Hatches, a Fiat também foi a 
número um, com 24,3% de market 
share. Aliás, os seus dois modelos 
na categoria se juntam com a Stra-
da e aparecem no ranking dos 10 
veículos mais vendidos do país, 
com o Argo na quinta posição com 
5.475 unidades vendidas e Mobi 
na nona colocação com 4.686 uni-
dades vendidas. O modelo inclusi-
ve fez a marca assumir a liderança 
entre os A-Hatches no mês com 
52,7% de participação. 
Vale mencionar ainda que em 
abril de 2023 o Fiat Cronos teve 
um crescimento de 22% em rela-
ção ao mês anterior. Além disso, a 
Fiat fechou em segundo lugar nos 
B-SUVs no varejo em abril com 
Pulse e Fastback, com 17,4% de 
participação na categoria (4.396 

unidades). Desde o lançamento, 
Pulse já passou de 70 mil unidades 
emplacadas e Fastback teve mais 
de 20 mil veículos vendidos.

Acumulado do ano

Quando o assunto é acumulado do 
ano, a Fiat também faz bonito e o 
bom desempenho se repete. Consi-
derando os quatro primeiros meses 
do ano, a marca segue como líder 
do mercado brasileiro com 22% de 
market share e 130 mil unidades 
emplacadas, mais de 34 mil veícu-
los à frente da segunda colocada. 
Mais do que isso, a Fiat também 
conquistou o pódio tanto em ven-
das diretas como em varejo.
Como se não bastasse, a marca 
também é a número um nos seg-
mentos de hatches (24,2%), vans 
(37,7%), picapes  (43,6%) no 
ano e possui a vice-liderança em 
B- SUVs com 17% do segmento. 
Além disso, possui três modelos 
no ranking dos 10 mais vendidos 
do Brasil em 2023, com a Strada 
encabeçando a lista com mais de 
31 mil unidades, Argo em quin-
to com 20.463 emplacamentos e 
Mobi em nono com 19.352 veícu-
los comercializados.

Mercado



1405 a 12 de maio de 2023Conectados para te ajudar comprar e vender!



15 05 a 12 de maio de 2023 Conectados para te ajudar comprar e vender!

Entrega das chaves aos três primeiros compradores da versão esportiva do SUV Haval H6 híbrido plug-in da GWM

GWM Brasil prepara abertura das GWM Brasil prepara abertura das 
lojas e entrega os primeiros Haval lojas e entrega os primeiros Haval 

H6 GT em São PauloH6 GT em São Paulo

Da Redação

Mercado

Antes mesmo do início do 
lançamento comercial de 
seus carros, a GWM Brasil 

iniciou a entrega aos compradores 
dos primeiros Haval H6 GT en-
quanto aguarda a fase de inaugu-
ração oficial das suas concessioná-
rias, a partir de maio.
Em cerimônia na sede comercial 
da GWM, em São Paulo (SP), os 
executivos da Autotech brasileira 
e das concessionárias responsá-
veis pelas vendas realizaram a en-
trega das chaves aos três primeiros 
compradores da versão esportiva 
do SUV híbrido plug-in. Os pro-
prietários representaram três con-
cessionárias que estão finalizando 
a construção das lojas físicas na 
capital paulista: Alta, Carrera e 
Dahruj. 
O cliente Edson Massami Hongi 
comprou um GT na cor Azul Cia-
nita na concessionária Alta, Daniel 
Ricardi escolheu um modelo Preto 
Hematita na Dahruj e Tania Her-
nandes adquiriu na Carrera um GT 
Cinza Amazonita. 
O Haval H6 GT é um SUV cupê 
com motorização híbrida plug-in, 
equipado com um motor 1.5 turbo 

Os três primeiros proprietários da versão esportiva do H6 compraram seus veículos nas con-
cessionárias paulistanas Alta, Carrera e Dahru, já existem 44 lojas da GWM distribuídas em 

41 cidades do país que estão atendendo clientes interessados na linha Haval H6

país que estão em processo de 
abertura, mas já estão oferecen-
do a linha Haval H6, com aten-
dimento dos clientes por telefone 
e WhatsApp. Todas as 44 lojas 
estão listadas no localizador de 
concessionárias disponível no 
site da GWM . O cliente só pre-
cisa indicar seu CEP para desco-
brir qual será a concessionária 
que poderá atendê-lo. 
O grande diferencial do sistema 
da GWM é que o cliente de qual-
quer município do Brasil rece-
berá atendimento personalizado 
e poderá comprar um veículo da 
marca mesmo que não exista uma 
concessionária na sua região. Isso 
só é possível graças ao inédito 
sistema GWM Delivery, que co-
bre 100% do território brasileiro, 
pois faz a entrega grátis do carro 
na casa do cliente ou em qualquer 
endereço das 5.570 cidades do 
Brasil que o comprador indicar.
A meta da GWM é expandir sua 
rede autorizada no país ao longo 
do ano e inaugurar até o fim do 
segundo semestre um total de 50 
concessionárias. O consumidor 
terá sempre a opção de escolher 
entre comprar com a concessio-
nária ou diretamente no canal di-
gital da GWM.

com dois motores elétricos (um 
em cada eixo), que geram 393 cv 
de potência e 77,7 kgfm (762 Nm) 
de torque, com uma bateria de 34 
kWh. Esse conjunto garante uma 
autonomia no modo elétrico de 
170 km e uma aceleração de 0 a 
100 km/h em apenas 4,8 segundos.

Mês de lançamento do Haval H6 

Apesar de seus preços terem 
sido revelados em março, a li-

nha Haval H6 estava em perío-
do de pré-venda até então. Seu 
lançamento comercial começa, 
de fato, apenas em maio, quan-
do também tem início a fase de 
inauguração da maioria das con-
cessionárias da GWM no Brasil. 
A linha é composta pelos mo-
delos Haval H6 Premium HEV, 
Haval H6 Premium PHEV e Ha-
val H6 GT PHEV
Atualmente existem 44 lojas da 
GWM Brasil em 41 cidades do 
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Citroën ë-C4 e ë-C4 X ficam ainda Citroën ë-C4 e ë-C4 X ficam ainda 
mais potentes e com maior autonomiamais potentes e com maior autonomia

Da Redação

Elétricos

A Citroën segue acelerando 
a sua posição no mercado 
eletrificado com a chegada 

de uma oferta adicional nas ga-
mas ë-C4 e ë-C4 X, com um mo-
tor mais potente e autonomia para 
até 421 km. Com a novidade, a 
Citroën passa a ser a única marca 
generalista da Europa a oferecer 
dois veículos elétricos comple-
mentares neste segmento.

Reforço na categoria

A Citroën abriu na Europa as en-
comendas para o ë-C4 e o ë-C4 
X, com um novo motor de alto 
desempenho que pode atingir até 
421 km de autonomia de acordo 
com o ciclo WLTP. Este aumen-
to de quase 17% em comparação 
com a primeira geração é baseado 
na combinação de uma nova ba-
teria de química avançada de 54 
kWh e um motor mais eficiente e 
poderoso desenvolvendo 156 cv 
(115 kW). Isso dá ao cliente mais 
versatilidade e conveniência. Esta 
nova oferta complementa a gama 
elétrica atual.
Essas novidades estão no centro 
da estratégia de eletrificação da 
Citroën, que visa tornar a transi-
ção para veículos elétricos mais 
fácil e segura. Eles compartilham 
a mesma filosofia de uma escolha 
racional do tamanho da bateria e 
uma capacidade de carregamen-
to rápida de 100 kW, favorecen-
do um posicionamento de preço 
competitivo e oferecendo grande 
versatilidade de uso. Com essas 
novidades a Citroën reforça o seu 
apelo no segmento.

Uma nova opção de motor elé-
trico com foco na eficiência

O pacote de melhorias permite 
ao ë-C4 e ë-C4 X ultrapassarem 
o valor simbólico de 400 km 
(no ciclo combinado WLTP). O 
motor elétrico síncrono híbrido 
de 156 cavalos produz 20 cv a 
mais mantendo um alto nível de 
eficiência. Esse motor é capaz 

Dupla recebe novo pacote de motor e bateria para ampliar oferta de versões na Europa. Pro-
pulsor de até 156 cv (115 kW) faz dupla com nova bateria de 54 kW. Atualização ampliou o 

alcance para até 421 km pelo ciclo WLTP

de desenvolver 260 Nm de tor-
que que está instantaneamen-
te disponível, proporcionando 
resposta imediata e prazer de 
condução.
A nova bateria de 54 kWh (4 kWh 
mais do que a oferta elétrica atu-
al) é compacta, com refrigeração 
líquida e 102 células distribuídas 
em 17 módulos. Em vez de 60% 
de níquel, 20% de manganês e 
20% de cobalto, essa bateria de 
íon de lítio de alta tensão tem uma 
relação de níquel maior (80% de 
níquel, 10% de manganês e 10% 
de cobalto), resultando em maior 
densidade de energia e maior vida 
útil do acumulador.
Além da autonomia foi prolon-
gada para até 421 km (de acordo 
com o ciclo combinado WLTP), 
a maior eficiência da bateria re-
duziu o consumo médio de ener-
gia para 12 kW/h. A eficiência 
do motor elétrico, sua bateria 
e sua capacidade de recuperar 
energia contribuem para aumen-
tar a faixa de operação. No en-
tanto, essa eficiência é também 

alcançada através da estrutura 
do ë-C4 e do ë-C4 X:
• Um tamanho de bateria limitado 
significa menos peso, resultando 
em menor consumo;
• Tempos de carregamento otimi-
zados graças à capacidade de car-
regamento rápido de 100 kW;
• Pneus de 18 polegadas reduzem 
a resistência ao rolamento e mi-
nimizam a perda de energia por 
fricção;
• A silhueta do C4 X, que flui 
perfeitamente para a porta trasei-
ra, tem um perfil de teto limpo e 
dinâmico que otimiza a aerodi-
nâmica.
Apesar do aumento da capacidade 
da bateria, os tempos de recarga 
não se tornaram maiores, garan-
tindo assim conforto no uso. Dois 
tipos de carregadores de bordo 
estão disponíveis com este novo 
motor elétrico no ë-C4 e no ë-C4 
X, para todos os usos e todas as 
soluções: um carregador mono-
fásico de 7,4 kW como padrão e, 
como opção, um carregador trifá-
sico de 11 kW. Além disso, ë-C4 e 

ë-C4 X são compatíveis com car-
regamento rápido: usando um ter-
minal público de 100 kW, é possí-
vel ir de 20% a 80% de carga em 
menos de 30 minutos.

Mobilidade elétrica
acessível e fácil

Respondendo às utilizações diá-
rias, a oferta elétrica ampliada do 
ë-C4 e do ë-C4 X torna possível 
propor uma solução de mobilida-
de elétrica acessível e relevante 
para todos os tipos de viagens. 
Com esta novidade, o conceito 
ë-comfort da Citroën cumpre as 
suas promessas:
• Uma condução suave, sem vi-
brações e ruído do motor, refor-
çada pela assinatura Advanced 
Comfort da Citroën a bordo, in-
cluindo um sistema de suspensão 
inovador e assentos macios;
• Condução suave e agradável 
sem emissões
• Direção divertida e responsiva 
graças a 260 Nm de torque ime-
diatamente disponível.
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CAOA MontadoraCAOA Montadora
comemora 16 anoscomemora 16 anos

Da Redação

Aniversário

No passado (abril) , a fábrica 
da CAOA Montadora com-
pleta 16 anos de atividade na 

cidade de Anápolis, em Goiás. Inau-
gurada em 2007, a planta representa 
um importante passo na estratégia da 
CAOA no Brasil e já produziu, nesse 
período, o total de 400 mil veículos, 
transformando a vida de milhares de 
colaboradores da região.
A CAOA Montadora nasceu do ideal 
do seu fundador, Dr. Carlos Alberto 
de Oliveira Andrade, que sempre 
valorizou a indústria brasileira e 
acreditava que o “um país só é eco-
nomicamente independente quando 
possui uma indústria com capital in-
tegralmente nacional e com tecnolo-
gia própria. ”
Com investimentos iniciais que ul-
trapassaram 1,2 bilhões de reais, a 
planta começou sua produção com 
a camioneta HR, líder de vendas 
durante os últimos 15 anos. Das li-
nhas de montagem também saíram 
importantes veículos que marcaram 
gerações no Brasil como SUV Tuc-
son, produzido a partir de 2010, que 
inaugurou o segmento de SUV’s no 
País e logo se tornou o preferido 
dos consumidores brasileiros. So-
mente nos primeiros dez meses de 
mercado, foram comercializadas 15 

Fábrica da Caoa Montadora comemora 16 anos de existência e a produção de 400 mil veículos

mil unidades.
Em 2011, a CAOA anunciou a en-
trada em um novo segmento, dando 
início a produção do caminhão leve 
HD78. Na sequência, em 2013, foi 
a vez do IX35 ter suas primeiras 
unidades produzidas em solo nacio-
nal. Com a produção do moderno 
SUV New Tucson no Brasil a partir 
de 2016, o País tornou-se o único 
a comercializar as três gerações da 
família ao mesmo tempo: o Tucson, 
o IX35 e o New Tucson. Em 2017, 

a CAOA Montadora também ini-
ciou a produção do caminhão leve 
HD80, desenvolvido pelo time de 
engenheiros da CAOA para ampliar 
ainda mais os atributos de quali-
dade, economia, fácil manutenção 
e excelente custo-benefício do seu 
antecessor, o HD78.
Grande parte do desenvolvimento 
desses novos produtos se deu graças 
à inauguração do Centro de Pesqui-
sas e Eficiência Energética, em 2016, 
dentro do Complexo. O Centro é fru-

to do resultado de um investimento 
de R$ 130 milhões, viabilizados 
também com recursos próprios. O 
local é reconhecido como um dos 
mais completos da América Lati-
na para o desenvolvimento, homo-
logação e calibração de veículos e 
motores movidos a gasolina, etanol, 
diesel, plug-in híbridos, elétricos e 
híbridos a etanol.
No ano de 2017, a CAOA assinou uma 
cooperação estratégica com a Chery e 
deu início a produção dos modernos 
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SUVs da CAOA CHERY. Mais uma 
vez, a empresa comprovou sua capa-
cidade de produzir veículos altamente 
qualificados e desejados pelo público 
brasileiro. Em apenas um ano da par-
ceria, os números de vendas da marca 
cresceram mais de 130%.
Em novembro de 2020, a CAOA, 
dando continuidade na expansão da 
planta, divulgou investimentos de 
R$ 1,5 bilhão para o desenvolvimen-
to de novos produtos e negócios, di-
recionados rumo ao processo de ele-
trificação no País.
Também em 2020, a fachada do Cen-
tro de Pesquisas e Eficiência Energé-
tica (CPEE) da Montadora recebeu 
a instalação de Filmes Fotovoltaicos 
Orgânicos (OPV), se tornando, en-
tão, uma superfície inteligente capaz 
de produzir energia limpa. A fachada 
do prédio passou a contar com uma 
área de cerca de 850m² da solução 
Sunew GLASS™️, que são filmes 
fotovoltaicos orgânicos encapsula-
dos em vidro, fazendo dessa a maior 
fachada de vidro com OPV do mun-
do, e a segunda maior instalação de 
OPV do planeta.
A fábrica está atualizada com o que 
há de mais moderno em tecnologia 
e opera com patamares elevados de 
qualidade, atendendo aos mais exi-
gentes padrões de produção estabe-
lecidos por seus parceiros globais. 
A área de Body Shop conta com 

modernos robôs, enquanto o Paint 
Shop e o Trim Shop utilizam ferra-
mentas de ponta em todo o processo 
de pintura e montagem final de cada 
automóvel, além de todas as unida-
des passarem pelos mais diversos e 
rigorosos testes de qualidade antes 
de chegarem ao consumidor final. A 
planta também é reconhecida por ser 
uma das primeiras a produzir carros 
híbridos no Brasil.
De acordo com Carlos Alberto de 
Oliveira Andrade Filho, Presidente 
e CEO da CAOA, a fábrica chegou 
aos 16 anos com uma base muito só-
lida. “Ela foi a concretização de um 
sonho ousado que meu pai, Dr. Car-
los Alberto, idealizou e, hoje, com-
pete a nós dar continuidade nesse 
projeto que é desenvolver e produ-
zir em nossa planta um novo carro 
100% brasileiro. Meu pai viveu a 
maior parte de sua vida se dedicando 
exclusivamente à CAOA e a fábrica 
fez crescer ainda mais a importância 
da empresa para o Brasil. Nesses úl-
timos anos, produzimos não somen-
te veículos, mas contribuímos para 
o crescimento de uma região, me-
lhoramos a vida de várias famílias, 
capacitamos muitos profissionais e 
trabalhamos para deixar nossa marca 
de forma positiva no estado de Goiás 
e, sem dúvida, nossos colaboradores 
e parceiros tiveram importante pa-
pel nessa história de sucesso que é 

a CAOA Montadora. Tornamos a 
empresa mais diversificada, valo-
rizando a inclusão social, além de 
gerar igualdade de oportunidades 
para todos. O que construímos até 
aqui, serviu de alicerce para ações 
que estamos desenvolvendo hoje e 
nos orientam para o futuro. A CAOA 
está pronta para oferecer o que há de 
melhor e mais moderno para nos-
sos consumidores, resultado disso é 
o nosso pioneirismo em apresentar 
uma nova linha totalmente eletrifica-
da e flex para o mercado brasileiro.”

Constante evolução e preocupação 
com o Meio Ambiente

Inserida no Distrito Agroindustrial 
de Anápolis, a CAOA Montadora 
colabora ativamente com o desen-
volvimento econômico regional. A 
planta emprega mais de 2.100 cola-
boradores, sendo que, 9 em cada 10 
funcionários são moradores da pró-
pria região e muitos deles fazem par-
te do quadro de funcionários desde 
2007. Além dos empregos diretos, a 
Montadora é responsável por cerca 
de 25.000 indiretos. Ela ocupa uma 
área de 172 mil m² e tem capacida-
de para montar 150 mil veículos por 
ano.
Uma das grandes preocupações 
sempre foi o cuidado com o meio 
ambiente e em 2013 a fábrica adotou 
uma nova tecnologia de membranas 
para o tratamento dos efluentes que 
proporciona o total reuso dos efluen-
tes tratados para a irrigação de áreas 
verdes, nos vasos sanitários, em lim-
pezas de pátio, gerando economia de 
água potável.
Além disso, a fábrica realiza a cap-
tação de água de chuva em 2 lagoas 
que posteriormente também é utili-
zada na irrigação dos 113 mil m² de 
áreas de verdes no entorno das edifi-
cações, principalmente nos períodos 
de seca. Todas estas ações em con-
junto com o trabalho de conscien-
tização e educação ambiental dos 
colaboradores levaram a empresa a 
reduzir em 50% o consumo de água 
potável. Isso gerou uma economia 

que ultrapassa os 500 milhões de 
litros de água ao longo dos últimos 
anos. Este programa de gestão de 
água na fábrica levou a CAOA a 
receber o Prêmio CREA Goiás de 
Meio Ambiente em 2018.
A empresa se destaca pela sua forte 
gestão de resíduos sólidos, priorizan-
do a reciclagem e o aproveitamento 
energético no seu dia a dia. Adicio-
nalmente, a montadora possui um 
viveiro em sua unidade, dedicado à 
produção de mudas nativas utiliza-
das em projetos de reflorestamento 
local. Ao longo dos últimos anos, 
aproximadamente 50 mil mudas fo-
ram beneficiadas para o município.
Em 2019, a CAOA Montado-
ra foi certificada na norma ISO 
14001:2015, que especifica os re-
quisitos para um Sistema de Gestão 
Ambiental em empresas, atestando 
o controle de impactos ambientais e 
o cumprimento das legislações apli-
cáveis ao processo de fabricação e 
montagem de veículos automotores.
Esse ano, em comemoração ao Dia 
Mundial da Água, a CAOA Mon-
tadora adotou uma nascente loca-
lizada em uma área vizinha e reali-
zou o plantio de mudas geradas no 
viveiro da própria Montadora, onde 
são cultivadas plantas originárias do 
Cerrado, a fim de proteger a área e 
aumentar a disponibilidade hídrica 
da região. Essa ação se refere ao co-
meço de uma nova etapa do projeto 
SEMEIA, criado pela área de meio 
ambiente da fábrica, que preza pela 
recuperação de áreas degradadas 
próximas às nascentes. O objetivo 
é a preservação dos remanescentes 
florestais e dos recursos hídricos, 
bem como a conquista da conscien-
tização dos colaboradores a respeito 
do uso dos recursos naturais.
Atualmente são produzidos na plan-
ta os modelos CAOA Chery: Tiggo 
5x Pro, Tiggo 7 Pro Max Drive e 
Tiggo 8 Max Drive, além dos novos 
veículos Híbridos Flex Tiggo5X Pro 
Hybrid, Tiggo7 Pro Hybrid. Da mo-
derna e versátil linha de produção, 
também saem os modelos Hyundai: 
New Tucson e HR.CAOA viveiro de mudas nativas do Cerrado na CAOA Montadora

Admnistração Linha de produção do Chery Tiggo8
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