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Mitsubishi Motors confirma chegada das séries L200 Triton 
Sport Savana e Eclipse Cross Sport

Volvo Car Brasil dá mais um grande passo para difundir a eletrifi-
cação no país e abre uma condição inédita de parcelamento. 

L200 Triton e Eclipse CrossVolvo elétricos
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Vendas de carrosVendas de carros
usados crescem maisusados crescem mais
de 30% em marçode 30% em março
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CRM +
WHATSAPP
O Revenda Mais agora tem
integração com a API Oficial
do WhatsApp no CRM para
facilitar ainda mais o dia a dia
da sua loja!

Aponte a câmera do seu
celular para o QR Code e

saiba mais!

MÓDULO DE 
VISTORIA
Formalização segura na
entrada e saída de veículos
da sua loja.

Aponte a câmera do seu
celular para o QR Code e

saiba mais!

RevendaMais

RevendaMais

Sistema para lojas de veículos

A sua loja de veículos na
palma da sua mão!

O Revenda Mais é um sistema para revenda de veículos 100% online desenvolvido para
facilitar o dia a dia das lojas de carros, motos e caminhões.
Já são mais de 4.000 clientes ativos em todo o Brasil e mais de 18 anos criando soluções
para lojas de veículos que ajudam a economizar tempo e principalmente dinheiro.

www.revendamais.com.br
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Nota

Fiat fecha março  na liderança de mercado no primeiro trimestre de Fiat fecha março  na liderança de mercado no primeiro trimestre de 
2023 com Strada no topo2023 com Strada no topo

Peugeot registra alta nas vendas de março Peugeot registra alta nas vendas de março 

Jeep comemora 1 milhão de unidades fabricadas em GoianaJeep comemora 1 milhão de unidades fabricadas em Goiana
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Toda a veracidade dos artigos assinados são de 
responsabilidades de seus autores.
O Jornal WSN NEWS digital, pede total atenção 
para o comprador na hora de fechar negócio, 
sempre as vistas de testemunhas e lugares seguros 
e de preferência com pagamento via transferência 
bancária, obviamente depois de checar todas as 
informações de quem está vendendo o carro. 
Aqui no WebSeminovos trabalhamos com toda a 
atenção para te ajudar fazer uma ótima compra e 
ótima venda!

O dia 4 de abril, ou melhor 4/4, é mundialmen-
te conhecido como Jeep® Day, em referência 
a tração 4×4, que é um símbolo da marca. Um 
dia especial que merece uma comemoração à 
altura. Desta vez, a celebração é no Brasil, mais 
precisamente em Pernambuco, no Nordeste 
brasileiro. Mais do que comemorar o dia do off-
-road, a Jeep também festeja um grande marco: 
1 milhão de veículos da Jeep fabricados no Polo 
Automotivo Stellantis de Goiana (PE). Fabri-
cado no fim do mês de março, o milionésimo 
SUV, não poderia ser outro senão o Comman-
der, o primeiro Jeep 100% desenvolvido no 
Brasil.
Na unidade são fabricados os Jeeps Renegade, 
Compass e Commander, além de outros mo-
delos Stellantis. Presença constante nas ruas 
brasileiras, eles são a grande razão da liderança 

da Jeep entre os SUVs no Brasil nos últimos 7 
anos. Chegar ao número de 1 milhão de unida-
des da Jeep produzidas em oito anos demons-
tra o enorme sucesso dos modelos da marca no 
mercado brasileiro. Além do mais, esses veícu-
los também são exportados para diversos países 
da América Latina, como Chile, Argentina, Co-
lômbia e Uruguai.
Tudo começou em fevereiro de 2015, quando 
um canavial se transformou em uma das fá-
bricas automotivas mais modernas do planeta. 
Foi ali que a Jeep resgatou a sua história de 
produção nacional, na fábrica da Stellantis, em 
Goiana (PE), e conquistou essa incrível marca. 
Aliás, fabricar um carro com tantos atributos e 
tecnologias como um Jeep requer também uma 
fábrica moderna, além do principal: uma equipe 
dedicada e apaixonada pelo que faz.

A Fiat fechou o mês de março 
mais uma vez como líder de mer-
cado com 22,1% de market share 
e 41.448 unidades emplacadas, 
mais de 11 mil à frente da segunda 
colocada. Três modelos da mar-
ca ficaram no top 10 no terceiro 
mês de 2023: Strada, a número 
um do ranking, com 9.935 unida-
des, Mobi (6.384 veículos) e Argo 
(6.171 carros).
“Março foi um mês importante 
para a Fiat porque conseguimos 
atingir nosso maior market sha-
re do ano em picapes com a Toro 
(15,6%) e manter a liderança da 
Strada no ranking geral do merca-
do brasileiro, mesmo com a che-
gada de um novo player no seg-

mento. Além disso, pela primeira 
vez, fomos a marca número um em 
SUVs no varejo com quase 14% 
da categoria. É um ótimo começo 
para 2023”, afirma Herlander Zola, 
vice-presidente sênior da Fiat e da 
Abarth na América do Sul.
No acumulado do ano, a Fiat 
pode comemorar também o pri-
meiro lugar tanto no mercado em 
geral (22% de participação com 
96,6 mil unidades) quanto nos 
segmentos de Hatches (24,3%), 
Picapes (44,9%) e Vans (36,7%). 
Assim como em março, no total 
dos primeiros três meses do ano a 
marca tem três modelos entre os 
10 mais vendidos do país: Strada, 
Argo e Mobi. 

A PEUGEOT mantém seu crescimento em 
2023 e se destaca no mês de março. Fo-
ram 2.578 unidades emplacadas neste mês, 
melhor resultado alcançado no ano. O de-
sempenho representa um aumento de 71%, 
ante o mês anterior, deste mesmo ano. Per-
formance significante quando comparada 
ao cenário automotivo nacional, que cres-
ceu 56%, com 187.228 carros e comerciais 
leves emplacados no mesmo período.
Em março, a PEUGEOT alcançou também 
a 5ª posição entre os carros mais vendidos 
no segmento B-Hatch, com o PEUGEOT 

208. A Marca comercializou 81% a mais 
do modelo, em comparação a fevereiro de 
2023, enquanto o segmento registrou cres-
cimento de 65%.
O modelo atualmente comercializado em 
versões com motorização 1.0, 1.6 e elétri-
co, se destaca entre os concorrentes, graças 
ao design único e amplos pacotes de itens 
de série de conforto e tecnologia. Além do 
exclusivo PEUGEOT i-COCKPIT® que 
neste mês completou 10 anos, desde seu 1º 
lançamento a bordo da primeira geração do 
PEUGEOT 208.
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Mercado

O mercado de veículos se-
minovos e usados mos-
trou sua força com as 

vendas do mês de março supe-
rando, em 32,2%, o resultado de 
fevereiro. A comparação com o 
mês de março de 2022 também 
ficou positiva em 20,5%.
Os números fazem parte do re-
latório emitido pela FENAUTO, 
mostrando o bom desempenho 
do segmento que, neste ano, já 
acumula 3.362.324 de unidades 
comercializadas.
Segundo a entidade, que repre-
senta os lojistas multimarcas de 
veículos seminovos e usados, o 
cenário pode continuar positivo 
já que a paralisação das monta-
doras nas últimas semanas pode 
levar os consumidores a optarem 
por um veículo usado ao invés 
de um zero quilômetro.
Para o presidente da FENAU-
TO, Enilson Sales, o “crédito 
mais restrito e a alta inflação 

Mercado de Usados vendem Mercado de Usados vendem 
57 carros por dia em Março57 carros por dia em Março

Em março o mercado superou o mês de fevereiro sendo 32,2% maior 

No acumulado já são 3.362.324 de unidades comercializadas

Da Redação
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ainda são os gargalos para que o 
comércio de usados possa cres-
cer. Mas, se os resultados posi-
tivos nas vendas continuarem se 
apresentando sequencialmente, 
como até agora tem acontecido, 
temos a expectativa de fechar o 
ano com resultados semelhantes 
aos obtidos em 2021, quando al-
cançamos 15 milhões de unida-
des comercializadas.”

Zero KM

Diante da queda de mais de 23% 
nos emplacamentos somados de 
autos, leves, caminhões e ôni-
bus, registrada nos três primeiros 
meses de 2022, o crescimento de 
16,3%, no 1º. trimestre de 2023 
não reflete a realidade do merca-
do. O volume de antes da pande-
mia era de 608 mil unidades co-
mercializadas, no 1º. Tri de 2019, 
e passou para 472 mil emplacadas 
em igual período de 2023, numa 
queda de 22,3%.
Em março de 2023, os emplaca-
mentos de veículos registraram 
alta no volume diário, de acordo 
com informações da FENABRA-
VE – Federação Nacional da Dis-
tribuição de Veículos Automoto-
res em função dos 5 dias úteis a 
mais do que em fevereiro. Com 
isso, no trimestre, o setor acumu-
lou aumento de 19% sobre igual 
período do ano passado.

“Apesar deste aumento percentu-
al, não vimos, ainda, a recupera-
ção do setor para os níveis obtidos 
até 2019, antes da pandemia. A 
alta global foi potencializada pela 
diferença de dias úteis de março 
(23 dias) ante fevereiro (18 dias) 
e pelo baixo resultado que obtive-
mos nas vendas do primeiro tri-
mestre do ano passado. Estamos 
diante de um cenário, novamente, 
desafiador para 2023, que apre-
senta alto endividamento das fa-
mílias, aumento da inadimplência, 
além da alta de juros e seletivida-
de de crédito por parte das insti-
tuições financeiras, o que vem 
restringindo a demanda por parte 
do consumidor, que vem perden-
do seu poder de compra”, analisa 
o Presidente da FENABRAVE, 
Andreta Jr.

Projeções 

Devido às incertezas ainda exis-
tentes quanto ao comportamento 
da economia global e brasileira, a 
FENABRAVE decidiu manter as 
projeções anunciadas, pela enti-
dade, no início do ano, que apon-
tam para um crescimento geral 
de 3,3%. “Ainda não temos con-
dições de rever as projeções para 
o ano, mas estamos preocupados 
com a situação geral do merca-
do”, reconhece o Presidente da 
FENABRAVE.

As férias coletivas das montadoras pretendem equilibrar as vendas para continuar produzindo

Foram 472 mil unidades vendidas no primeiro trimestre de 2023
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Mercado

Volvo Car Brasil oferece parcelamento Volvo Car Brasil oferece parcelamento 
sem juros nos modelos elétricossem juros nos modelos elétricos

Líder em vendas de modelos híbridos e elétricos, a Volvo Car Brasil dá mais um grande passo 
para difundir a eletrificação no país e abre uma condição inédita de parcelamento sem juros 

para os modelos elétricos

Da Redação

“Nossa meta é sempre ex-
pandir a eletrificação. 
Além de todo o inves-

timento que estamos fazendo em 
infraestrutura, temos uma estraté-
gia de eletrificação vencedora. E 
para beneficiar ainda mais clien-
tes, agora no mês de abril temos 
benefícios e condições comerciais 
bem atrativas para incentivar mais 
a pessoas a vivenciar a experiên-
cia de um modelo 100% elétrico”, 
garante Marcelo Kronemberger, 
diretor Comercial Brasil da Volvo 
Cars América Latina.
Atualmente a Volvo tem três mode-
los de carros elétricos disponíveis 
no mercado brasileiro: o líder ab-
soluto de vendas, XC40, disponível 
em versão com um ou dois moto-
res, e o C40, com seu design ousa-
do e marcante.
O XC40 Recharge Ultimate Twin 
(P8) e o C40 Recharge estão com 
condição especial de 50% de entra-
da e 36 parcelas fixas com taxa zero.
Já o XC40 Recharge Plus Single (P6) 
está com entrada de 60% e 24 parce-
las fixas, também com juros zero.
Confira mais detalhes: https://www.
volvocars.com/br/l/ofertas/.

Eletropostos rápidos

Para beneficiar ainda mais os clien-
tes de carros elétricos, não só da 
Volvo, mas de todas as marcas, e 

expandir a eletrificação, a Volvo 
anunciou a segunda fase do plano 
de instalação de eletropostos rá-
pidos, ampliando para 28 pontos 
e 10.000 km de rodovias cobertas 
com carregadores.
“É um dos maiores investimentos 
que uma marca faz em infraestru-
tura de eletrificação no Brasil”, ga-
rante Marcelo Godoy, diretor de Fi-
nanças Volvo Cars América Latina 
e de Operação de Infraestrutura de 

Carregamento Brasil. “Estamos ex-
pandindo e colocando mais opções 
para os proprietários de carros elé-
tricos fazerem viagens intermuni-
cipais e até mesmo interestaduais. 
O que antes era um grande gargalo 
para os proprietários de carros elé-
tricos, a Volvo está transformando 
em solução”, reforça.
Com a segunda fase, a marca chega 
a mais seis estados brasileiros: Mi-
nas Gerais, Goiás, Santa Catarina, 

Mato Grosso, Paraná e Rio de Ja-
neiro, além de São Paulo.

Volvo Cars em 2022

Para todo o ano de 2022, o Volvo 
Car Group registrou um lucro ope-
racional de 22,3 bilhões de coroas 
suecas. A receita em 2022 foi de 
330,1 bilhões de coroas suecas, en-
quanto as vendas globais atingiram 
615.121 carros.
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Da Redação

Mercado

Presente há 70 anos no Bra-
sil, a Volkswagen é a maior 
produtora de automóveis 

do País, a maior exportadora do 
setor e construiu em sua história 
um ecossistema de atuação bas-
tante robusto. São R＄ 33 bilhões 
transacionados por ano e mais de 
2.700 empresas conectadas dire-
tamente, incluindo o maior ban-
co ligado a uma fabricante de 
automóveis: a Volkswagen Fi-
nancial Services. Tamanha pre-
sença de mercado permite que a 
Volkswagen percorra novos ca-
minhos.
A Volkswagen do Brasil tem 
uma história de pioneirismos e 
inovações tecnológicas em veí-
culos e processos. Agora, é tam-
bém o primeiro grupo de mobi-
lidade a lançar uma plataforma 
financeira digital, em parceria 
com a Volkswagen Financial 
Services.
A fintech VOU tem como foco 
principal atender parceiros de 
negócios da Volkswagen, como 
concessionários e fornecedores, 
fortalecendo ainda mais o ecos-
sistema do Grupo Volkswagen. 
A VOU também está pronta para 
receber empresas (pessoas jurí-
dicas) de todos os portes.
A estreia da Volkswagen do Bra-
sil no mercado de plataformas fi-
nanceiras digitais fortalece ainda 
mais a estratégia de digitalização 
e novos modelos de negócios 
da empresa. “A Volkswagen do 
Brasil é uma marca sólida e que 
conta com a paixão e confiança 
dos brasileiros. Agora, inovamos 
mais uma vez por uma nova es-
trada no mercado de fintechs. O 
jeito como transacionamos o di-
nheiro está mudando, evoluindo 
e a Volkswagen investe na VOU 
como uma nova forma de agre-
gar valor ao seu negócio e apoiar 
parceiros. Começamos facilitan-
do a gestão de caixa, como ante-
cipação de recebíveis com taxas 
competitivas. Abrir uma conta-
-corrente na VOU é uma ótima 
oportunidade para empresas”, 
afirma Ciro Possobom, CEO da 

VW e VWFS lançam a primeira fintech VW e VWFS lançam a primeira fintech 
do setor automobilístico no Brasildo setor automobilístico no Brasil

A Volkswagen do Brasil, em parceria com a Volkswagen Financial Services, inova ao lançar a 
VOU, uma fintech com foco no seu ecossistema de concessionários e empresas parceiras

Volkswagen do Brasil.
A parceria da Volkswagen do 
Brasil com a Volkswagen Fi-
nancial Services contribui para 
o sucesso do grupo no Brasil e 
também viabiliza projetos de 
inovação, um dos motores da 
Volkswagen em seus 70 anos de 
atuação no Brasil.
“A Volkswagen Financial Servi-
ces tem em seu DNA a missão de 
impulsionar o acesso à mobilida-

de com soluções de propriedade, 
uso e cuidado de veículo. Agora, 
com a VOU, queremos facilitar 
o dia a dia financeiro das em-
presas num momento desafia-
dor de acesso ao crédito, além 
de explorar mais oportunidades 
para oferta de mobilidade, digi-
tal e inclusiva”, disse Rodrigo 
Capuruço, CEO da Volkswagen 
Financial Services Brasil e Amé-
rica do Sul.

A VOU estará disponível para 
as empresas e, com isso, presen-
te no dia a dia do ecossistema 
Volkswagen. Com a presença da 
ferramenta digital e a inteligên-
cia das transações do ecossiste-
ma, a Volkswagen do Brasil e a 
Volkswagen Financial Services 
desenvolverão a VOU para fu-
turas soluções que viabilizem e 
ampliem as soluções de mobili-
dade no Brasil.

Ciro Possobom (à esq.), CEO da Volkswagen do Brasil, e Rodrigo Capuruço, CEO da Volkswagen Financial 
Services Brasil e América do Sul
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Mitsubishi Motors confirma chegada Mitsubishi Motors confirma chegada 
das séries L200 Triton Sport Savana e das séries L200 Triton Sport Savana e 

Eclipse Cross SportEclipse Cross Sport

Da Redação

Lançamentos

L200 Triton Sport Savana

Apresentada pela primeira vez 
em 2004, a linha L200 Triton 
Savana chega à sua quinta gera-
ção completamente reformula-
da, com muito mais tecnologia, 
novo sistema de transmissão e 
ainda mais aptidão para o fora 
de estrada.
A picape traz uma série de aces-
sórios como snorkel, bagagei-
ro com rampa, rock sliders nas 
laterais e caçamba com acaba-
mento anti-riscos X-Liner e cai-
xa multifunções integrada. Com 
parte removível, ela traz ampla 
comodidade para o transporte de 
cargas menores que não ficam se 
deslocando durante o trajeto.
Disponível em quatro opções de 
cores de carroceria - Amarelo 
Rally, Verde Forest, Bege Jizan 
e Branco Fuji -- a série especial 

A Mitsubishi Motors confirma a chegada de suas séries especiais de seus veículos: a L200 
Triton Sport Savana e o Eclipse Cross Sport. Ambos os modelos devem ser comercializados 

nas concessionárias da marca em todo o País já nos próximos meses

Savana é baseada na nova L200 
Triton Sport HPE e traz inúme-
ras mudanças em relação à gera-
ção anterior.
A começar pelo visual comple-

tamente renovado, assim como 
o sistema de tração Super Select 
4WD-II (SS4-II), muito mais 
completo, que garante alto nível 
de robustez e segurança.

O apelo 4x4 do modelo também 
é reforçado pelas imponentes ro-
das em aço de aro 17 auxiliam 
envoltas por pneus GoodYear 
Duratrack 265/60/27. Projetados 
para enfrentar situações seve-
ras fora de estrada, os pneus são 
compostos por dentes de serra 
nos sulcos, que oferecem maior 
tração na lama, além de serem 
preparados também para a neve.

Eclipse Cross Sport

A linha de SUVs compactos 
Mitsubishi Eclipse Cross ganha-
rá uma série especial e limitada 

com apelo bastante esportivo. 
O Eclipse Cross Sport chega ao 
mercado nos próximos meses e 
traz design com elementos esté-
ticos que imprimem dinamismo 

e entregam sofisticação, além de 
deixarem o visual do SUV ainda 
mais arrojado.
A dianteira do Eclipse Cross 
Sport troca o acabamento cro-

mado do restante da gama por 
peças pintadas em preto brilhan-
te, que realçam a sua predileção 
pelo asfalto.
Já a grade frontal e detalhes do 
para-choques trazem acabamen-
to tipo carbono, enquanto a parte 
inferior da peça exibe um spoiler 
com a moldura central em prata. 
Para arrematar o estilo, o capô 
traz dois imponentes extratores.
A temática esportiva segue pelas 
laterais, com as rodas de liga leve 
de 18 polegadas em preto brilhante 
e calçadas com pneus 225/55 R18. 
O conjunto deixa à mostra as pin-
ças de freio, que no Eclipse Cross 
Sport são pintadas de vermelho.
O tempero esportivo é comple-
mentado pelas molduras das cai-
xas de roda pintadas na mesma 
cor da carroceria.
Atrás, destacam-se o aerofólio 
e o skid plate pintados em preto 
brilhante, além de uma saída de 
escape totalmente personaliza-
da, com viés bastante esportivo.
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